TABLA DE COMISIONES POR VENTAS 2026-XVIII CONVENIO COLECTIVO

HORAS JORNADAS SEMANAL 40
TOTAL, VENTA MAYOR O IGUAL EN EUROS

PRODUCTOS MUY ALTO PORCENTAJE PREMIOS |
1,5% | 4,0% | 7,0% | 85% | 9,0% | 9,5% | 10,0% | 10,5% |
; | PRODUCTOS ALTO PORCENTAJE EN PREMIOS |
2,0% | 5,0% | 8,5% | 11,5% | 12,0% | 12,5% | 13,0% | 14,0% |
RESTO DE PRODUCTOS
JORNADAS WU UMBRAL | 2,5% | 6,0% | 10,0% | 13,0% | 14,0% | 15,0% | 16,0% | 17,5%
(0] 0 0 0 0 0 0 0 0 0
210 142 210 296 353 410 466 523 580 694
420 284 420 592 706 820 932 1046 1160 1388
630 426 630 888 1059 1230 1398 1569 1740 2082
840 568 840 1184 1412 1640 1864 2092 2320 2776
1050 710 1050 1480 1765 2050 2330 2615 2900 3470
1260 852 1260 1776 2118 2460 2796 3138 3480 4164
1470 994 1470 2072 2471 2870 3262 3661 4060 4858
1680 1136 1680 2368 2824 3280 3728 4184 4640 5552
1890 1278 1890 2664 3177 3690 4194 4707 5220 6246
2100 1420 2100 2960 3530 4100 4660 5230 5800 6940
2310 1562 2310 3256 3883 4510 5126 5753 6380 7634
2520 1704 2520 3552 4236 4920 5592 6276 6960 8328
2730 1846 2730 3848 4589 5330 6058 6799 7540 9022
2940 1988 2940 4144 4942 5740 6524 7322 8120 9716
3150 2130 3150 4440 5295 6150 6990 7845 8700 10410
3360 2272 3360 4736 5648 6560 7456 8368 9280 11104
3570 2414 3570 5032 6001 6970 7922 8891 9860 11798
3780 2556 3780 5328 6354 7380 8388 9414 10440 12492
3990 2698 3990 5624 6707 7790 8854 9937 11020 13186
4200 2840 4200 5920 7060 8200 9320 10460 11600 13880
4410 2982 4410 6216 7413 8610 9786 10983 12180 14574

UNION TRABAJADORES ONCE
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22 4620 3124 4620 | 6512 7766 9020 10252 11506 12760 15268
23 4830 3266 | 4830 | 6808 8119 9430 10718 12029 13340 15962
24 5040 3408 5040 | 7104 8472 9840 11184 12552 13920 16656

PROCEDIMIENTO PARA EL CALCULO DE COMISIONES POR VENTA

1°.- El minimo y cada tramo de comisién se superan con la suma de las ventas realizadas de TODOS los productos.

2° - La comision a CUENTA por ventas de productos de MUY ALTO PORCENTAJE DE PREMIOS se obtiene aplicando el
porcentaje de comision resultante al total de ventas realizadas de éstos productos (en esta comision no interviene el Umbral), y
multiplicando el resultado obtenido por el 90%

3° - La comision a CUENTA por ventas de productos de ALTO PORCENTAJE DE PREMIOS se obtiene aplicando el porcentaje
de comision resultante al total de ventas realizadas de éstos productos (en esta comision tampoco interviene el Umbral), y
multiplicando el resultado obtenido por el 90%

4° - La comisién a CUENTA por ventas de RESTO DE PRODUCTOS se obtiene restando a las ventas realizadas de dichos
productos, el UMBRAL pertinente, aplicando a la cantidad resultante el porcentaje que corresponda segun la tabla, y
multiplicando su resultado por el 90%

5°.- La COMISION TOTAL a percibir sera la suma de las comisiones parciales resultantes de las ventas de PRODUCTOS DE
MUY ALTO PORCENTAJE EN PREMIOS, mas la correspondiente a PRODUCTOS DE ALTO PORCENTAJE EN PREMIOS
mas la de RESTO DE PRODUCTOS




